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МАГАЗИН, КОТОРЫЙ САМ ПРОДАЕТ МЕБЕЛЬ
Причины низких продаж в мебельном магазине и методы их устранения.

Мастер-класс Екатерины Богачёвой, владелицы торговой марки Академия Мерчендайзинга (дизайн и маркетинг для торговли), GLOBALTEAM International Marketing Consultants, Inc.

Мастер-класс насыщен фотографиями магазинов США и Европы, а также десятками успешных российских решений.
«…Мой корпоративный клиент, торговая марка «Дятьково», буквально за полтора года поднялся из третьей десятки на третье место в рейтинге российского мебельного рынка. Произошло это, в первую очередь, благодаря концепции мерчендайзинга, увеличившей продажи на 30%».
В программе: 

· Исследования российского рынка: какие сегменты в зоне роста и почему? Какие форматы будут расти в будущем?
· Как увеличить количество входящих?

· Работа с витриной. Работа персонала возле витрины 

· Мерчендайзинг и дизайн: помогаторы презентации мебели

· Концепция магазина. Что надо менять в магазине и зачем.

· Как построить планировку мебельного магазина?

· Отдел маркетинга мебельной торговой сети. Чего Ваш отдел еще не делает?
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